
Telefonskript für die Kontaktliste (Arbeiten mit System) 

 

Ansprechen von Familienangehörigen, guten Freunden und Bekannten 

 

 

Eine Minute Nettigkeiten: 

d.h.: Haus, Familie, Haustiere, Arbeit, Hobby usw. 

 

Frage stellen: 

Sage mal, was würde es dir bedeuten, in der Lage zu sein, dein Leben selbst zu bestimmen? 

 

Probleme aufzeigen: 

Nun, ich denke, es würde bedeuten, wenn du die Zeit zum Schlafen, für die Fahrten von und zur 

Arbeit und all´ die anderen Dinge, die du jeden Tag in deinem Leben tun musst abziehst, dann 

bestimmen die meisten Menschen wahrscheinlich nicht mehr als nur eine oder zwei Stunden am Tag 

ihr Leben selbst. 

 

Kennst du jemand, der gerne reist oder gerne auf Urlaubsreise geht? 

 

Nach Interesse fragen: 

Du weißt, dass man drei Dinge braucht, um zu reisen oder in Urlaub zu gehen. Du brauchst Zeit, Geld 

und eine gute Gesundheit. 

Wenn ich dir zeige, wie du alle drei Dinge haben kannst, wärst du daran interessiert? 

 

Lösung anbieten: 

Ich habe vor einiger Zeit ein eigenes Geschäft angefangen und es entwickelt sich sehr gut. Ich finde 

es sehr spannend. Ich bin Lösungsdesigner und helfe anderen Leuten, ihre Wünsche und Träume zu 

verwirklichen. Ich  kann jedem Menschen innerhalb einer Stunde die Grundlagen dessen beibringen, 

was er in seinem Leben tun muss, um erfolgreich, frei und unabhängig zu werden. Und ehrlich gesagt, 

gibt es etwas Anderes, das du für wichtiger hälst, es zu erlernen und darin wirklich gut zu werden und 

es dann anderen Menschen beizubringen? 

 

Man muss das Konzept der Hebelwirkung einsetzen, um dem Dilemma des Zeit-gegen-Geld-

Tauschens zu entfliehen. 

 

Clevere Menschen bauen sich Netzwerke, der Rest geht arbeiten! 

Gerne würde ich dir zeigen, wie du dir Netzwerke aufbaust. 

Hierzu würde ich dir gerne einen Link zu einer Webseite schicken, auf der du dir kostenlos diese 

Informationen in Form eines Videos ansehen kannst. 

 

Wie lautet denn deine private E-Mail Adresse? 

 

Um Rückruf bitten: 

Kannst du mich zurückrufen, sobald du dir das Video angesehen hast? 

 

Der Angerufene will wissen um was es geht: 

Das erklärt dir das Video auf der Webseite. 

 

Er ruft nicht an: 

Sie rufen an. 

Verwenden Sie das Telefon-Nachfassskript für Kaltmarkt-Kontakte. 


